
Kollaboration und 
Mandantenkommunikation 
als cloudbasierte SaaS

Kaufoption



• APOYNT So*ware GmbH, gegr. 2021, 2 Gründer & 5 Business Angel
• cloudbasierte SaaS unter der Marke Legaleos®
• Asset- oder Sharedeal im Wege eines Gebotsverfahrens
• bisherige InvesOOon: ca. 350.000 €

• erste Kunden und Umsätze vorhanden
• Proof of Concept und Product-Market-Fit bestanden
• Zielgruppe: Rechtsanwälte, Steuerberater, Rechtsabteilungen

Fakten
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verschiedene Optionen
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IntegraOon in
Legal Tech Tools

IntegraOon in
Kanzleiso*ware

Vertrieb als 
Standalone-Tool



Highlights
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Legal Projekt 
Management 

für interdisziplinäre und 
wirtschaftsrechtliche 

Kanzleien

Kommunikation und 
Datenaustausch mit 

Mandanten und Dritten 
(z.B. Sachverständige, 

Partner, Ärzte etc.)

ortsunabhängige 
Zusammenarbeit des 

Kanzleiteams für 
effiziente Abläufe und 

flexible Arbeitsmodelle



Eindrücke - Kollaboration 
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• übersichtliche Kanban-Boards
• Arbeiten in Echtzeit und pla8ormunabhängig
• interdisziplinärer und effizienter Austausch



Eindrücke - Kommunikation 
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• transparente Infos für den 
Mandanten zum Sachstand, 
Terminen und Fristen

• sicherer und DSGVO-konformer 
Austausch von Dokumenten und 
Daten

• bequemer und intuitiver Chat 
zwischen Kanzlei und Mandant

• optimal für Smartphone und Tablet 



• SaaS als Progressive Web App (PWA)
• PHP Symfony Framework 
• Rest API auf Basis von Symfony
• React im Frontend
• PostgreSQL Datenbanksystem

eingesetzte Technik 
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Interesse?
mehr Infos und ein Produktvideo unter:
hOps://legaleos.io

Ansprechpartner: 
RA Andreas Duckstein LL.M. 
0151 678 436 44
duckstein@apoynt-so^ware.io


