B2B-Webshops im
DACH-Raum



Plattformiibersicht

Anzahl der Plattformen: 4

Es gibt eine Reihe von B2B-Webshops in der DACH-
Region, die zum Verkauf stehen. Diese Plattformen sind
teilweise Marktfiihrer und verfligen auch tber exklusive
Vertriebsrechte fiir patentierte Produkte in Deutschland,
was erhebliches Wachstumspotenzial bietet.

Hauptmerkmale

» Betriebliche Rentabilitat von tiber 30% aufgrund
eines effizienten Dropshipping-Modells, das den
Lagerbestand und die Ricksendungen minimiert.

» Langfristiger Domain-Besitz und Top-SEO-Rankings,
die eine ausgezeichnete Sichtbarkeit und Zugang zu
den Zielméarkten gewahrleisten.

» Ausgezeichnete Benutzererfahrung durch
preisgekronte Technologien, die stets die aktuellen
Standards Ubertreffen.

Zielmarkte

Die B2B-Webshops bedienen verschiedene Zielmarkte
in der DACH-Region, darunter Deutschland, Osterreich
und die Schweiz. Sie bieten exklusive Produkte an, die
auf die Bedirfnisse von Unternehmen in diesen Markten
zugeschnitten sind.

Einzigartige Gelegenheit

Diese einzigartige Gelegenheit ermdglicht es
Investoren, ein etabliertes Online-Geschaft mit
nachhaltigen Umsatzstromen und geringem
operationalem Risiko zu erwerben und von einer
technologischen Fiihrungsposition zu profitieren.



Operatives Ergebnis von liber 30%

Effizientes Hohe Rentabilitat

Dropshipping-Modell « Durch das effiziente

e Die Webshops nutzen Dropshipping-Modell

ein effizientes
Dropshipping-Modell,
das den
Lagerbestand und
Ricksendungen
minimiert.

Dadurch kénnen die
Betriebskosten
gesenkt und das
operative Ergebnis
maximiert werden.

MA kénnen im
Homeoffice arbeiten,
auch aus der CH
heraus

erzielen die
Webshops eine hohe
Rentabilitat von Uber
30%.

Dies ermdglicht
nachhaltige
Einnahmen und
reduziert das
operationale Risiko.

Investionen sind
abgeschlossen in
Hohe von 500TEur

In 2022 wurde die
neueste Technologie
am Markt
implementiert



Effizientes Dropshipping-Modell

Das effiziente Dropshipping-Modell, das von den Webshops verwendet wird, erméglicht es, den Lagerbestand und die
Ricksendungen zu minimieren. Dieses Modell bietet eine effektive Losung fiir den Versand von Produkten an Kunden,
ohne dass die Webshops physische Lagerbestande halten missen.

Vorteile des Dropshipping-Modells
Vorteil Beschreibung

Minimierung des Lagerbestands Durch das Dropshipping-Modell miissen die Webshops keine gro3en
Mengen an Inventar vorhalten. Die Produkte werden direkt vom
Lieferanten an den Kunden versandt, wodurch der Bedarf an
Lagerhaltung reduziert wird.

Reduzierung von Riicksendungen Da die Produkte direkt vom Lieferanten an den Kunden versandt
werden, verringert sich die Wahrscheinlichkeit von Riicksendungen.
Kunden erhalten die Produkte direkt vom Hersteller oder Lieferanten,
was zu einer hdheren Kundenzufriedenheit fiihrt.

Skalierbarkeit Das Dropshipping-Modell ermdglicht es den Webshops, ihr Geschéft
schnell und einfach zu skalieren. Da sie keine physischen
Lagerbesténde verwalten missen, kdnnen sie problemlos neue
Produkte in ihr Sortiment aufnehmen und ihren Kunden eine breite
Auswahl bieten.

Geringeres operationales Risiko Da die Webshops keine physischen Lagerbestande halten missen,
reduzieren sie das operationale Risiko erheblich. Sie sind nicht von
Lagerbestinden abhzngig und kénnen flexibel auf Anderungen in der
Nachfrage reagieren.



Langjahrige Domain-
Inhaberschaft und Top-SEO-
Platzierungen

Die Webshops zeichnen sich durch langjahrige Domain-
Inhaberschaft und Top-SEO-Platzierungen aus, die zu
ihrer Dominanz auf dem Markt beitragen. Die langjéahrige
Domain-Inhaberschaft ermdéglicht es den Webshops,
eine starke Online-Prasenz aufzubauen und Vertrauen
bei den Kunden aufzubauen. Durch die Top-SEO-
Platzierungen werden die Webshops in den
Suchmaschinenergebnissen prominent angezeigt, was
zu einer hohen Sichtbarkeit und einem einfachen
Zugang zu den Zielmarkten fihrt.



AuBergewdhnliches
Nutzungserlebnis

Die Webshops bieten ein auBergewdhnliches
Nutzungserlebnis, das wesentlich zu ihrem Erfolg
beitragt. Hier sind einige Merkmale, die das
Benutzererlebnis verbessern:

* Intuitive Benutzeroberflache: Die Webshops
verfugen uber eine benutzerfreundliche Oberflache,
die es den Kunden ermdglicht, einfach und schnell
zu navigieren und die gewtiinschten Produkte zu
finden.

» Schnelle Ladezeiten: Die Webshops sind auf eine
hohe Geschwindigkeit optimiert, sodass die Seiten
schnell geladen werden und die Kunden keine
langen Wartezeiten haben.

» Responsive Design: Die Webshops sind fiir
verschiedene Gerate optimiert und bieten sowohl auf
Desktop- als auch auf mobilen Geraten eine optimale
Darstellung.

» Personalisierung: Die Webshops bieten
personalisierte Empfehlungen & Konfigurationen
basierend auf den Vorlieben und dem Verhalten der
Kunden.

Das auBergewo6hnliche Nutzungserlebnis tréagt dazu bei,
dass die Kunden gerne auf den Webshops einkaufen
und wiederkehrende Kunden werden.



Investitionsmoglichkeit

Vorteile einer Ubernahme

o Etabliertes Online-Geschéaft mit nachhaltigen Umsatzstrémen

Geringes operatives Risiko

Teilweise Marktfihrer im DACH-Raum

Exklusive Vertriebsrechte fiir patentierte Produkte in Deutschland

Signifikantes Wachstumspotenzial

Effizientes Dropshipping-Modell
e Minimiert Lagerbestéande und Retouren

e Betrieblicher Gewinn von tiber 30%

Doméanenbesitz und SEO-Rankings
» Langfristiger Doméanenbesitz

» Top-SEO-Rankings fur exzellente Sichtbarkeit und Zugang zu Zielmarkten

Ausgezeichnete Benutzererfahrung
o Verwendung preisgekronter Technologien

« Ubertreffen aktueller Standards

Technologische Fiihrerschaft
» Garantiert technologische Spitzenleistungen

Diese einzigartige Gelegenheit bietet Investoren die Moglichkeit, ein etabliertes Online-Geschaft mit nachhaltigen
Umsatzstromen und geringem operativem Risiko zu erwerben und von technologischer Flihrerschaft zu profitieren.



Kontakt:

lhr telefonischer Kontakt in D & in der CH:
+4916090805021

Wir garantieren eine umfassende Einarbeitung und
Begleitung des Ubergangs innert der ersten 3 Monate
nach Verkauf und bleiben AP fiir dartiber hinaus
gehende Fragen.



