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• Das Unternehmen aus dem norddeutschen Raum ist Experte im Bereich Inflatables, mobile 
Planetarien und VR-Dome mit 360° Kuppelprojektion. Das Leistungsspektrum umfasst unter 
anderem die Entwicklung und Produktion von Inflatables unterschiedlicher Couleur, deren Verkauf, 
Vermietung und Reparatur.

• Die Kunden werden ganzheitlich von der anfänglichen Beratung und Planung bis zur Umsetzung 
sowie Nachbetreuung begleitet. Es bestehen langfristige Kundenbeziehungen.

• Das Unternehmen ist in der DACH-Region stark verankert und hat keinen vergleichbaren 
Wettbewerber im bedienten Marktumfeld.

• Die Weiterentwicklung des Produktportfolios im Geschäftsfeld der VR-Dome bietet großes 
Potenzial für die kommenden Jahre.

• Zum Kundenkreis zählen sowohl gewerbliche Kunden als auch öffentliche Einrichtungen und 
Stiftungen. Das Unternehmen bewegt sich in den Bereichen Wissenschaftskommunikation, Sport-
und Eventmarketing sowie Kulturprojekten.

• Das Unternehmen profitiert von einem sehr motivierten und qualifizierten Mitarbeiterstamm mit 
einer langjährigen Betriebszugehörigkeit, ausgewogener Altersstruktur und geringer Fluktuation.

• Verkaufsgrund ist die angestrebte Unternehmensnachfolge – die Eigentümer stehen unter zu 
definierenden Bedingungen bis Ende 2026 für einen strukturierten Übergabeprozess zur 
Verfügung. Mehrere langjährige Mitarbeiter mit hoher Expertise sind zudem im Team vorhanden 
und bilden ein starkes Fundament.

Projekt Inflatable & Immersion

Das Unternehmen im Überblick
Umsatzerlöse 
2022

Umsatzwachstum
2022 auf 2023

EBIT-Marge
2023

Bilanzsumme
2023

Mitarbeiter

TEUR 456

56,3 %

27,4 %

rd. TEUR 659

rd. 10 

Umsatzerlöse 
2023

TEUR 713
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Durch die Prüfung dieses Teasers verpflichtet sich der Investor, die ihm gegebenen 
Informationen vertraulich zu behandeln.

Transaktionsangebot und -struktur

• Die Firma wird in der Rechtsform einer Personengesellschaft geführt. Es ist ein 
Verkauf des Unternehmens im Rahmen eines Asset Deals vorgesehen.

Zeitrahmen und nächste Schritte

• Bei Interesse senden Sie uns bitte die beigefügte, durch eine 
zeichnungsberechtigte Person unterzeichnete Vertraulichkeitsvereinbarung 
innerhalb von 14 Tagen nach Erhalt des Teasers zurück. 

• Im nächsten Schritt erhalten Sie ein ausführliches Verkaufsmemorandum sowie 
Angaben zum weiteren Ablauf des Verkaufsprozesses.

Projekt Castle

Übersicht über die nächsten 
Schritte
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