KURZEXPOSE

NRW: Garten-& Landschaftsbau-Unternehmen, regionaler Marktfiihrer

= MB24GB01

= Asset Deal / 100% des Geschéftsbetriebs (e.K)

= Handwerk/ Garten- & Landschaftsbau

= Nordrhein-Westfalen ; <
> Hochprofitables, regional filhrendes Handwerksunternehmen; >900 TEUR Assets, 20

Mitarbeiter; ca. 1,5 Mio. EUR Jahresumsatz; ca. 0,25 Mio. EBITDA
= Traditionsunternehmen; seit Gber 30 Jahren am Markt

Verkauf eines nachhaltig profitablen regional sehr bekannten Familienunternehmens. Es wurde in
den 90er Jahren vom jetzigen Inhaber gegriindet. Seitdem hat es sich zu einem regional fihrenden

Anbieter mit stetig wachsendem Kundenstamm entwickelt. Mit dem ca. 25-kdpfigen Team plant und

realisiert das Unternehmen schnell und zuverlassig hochwertige Projekte im Garten- und

2 Landschaftsbau im Sinne von ,alles aus einer Hand“. Das Unternehmen steht fiir , Zufriedene
Kunden sind unser Ziel“. Der langjahrige breitgefacherte Kundenstamm umfasst etwa 1.500 Kunden
und besteht zu ca. 20% aus Privat- und zu 80% aus Geschaftskunden. Die Auftragsbiicher sind bis
Herbst 2024 gefullt.

ca. 1,5 Mio. EUR Umsatz (2024P); ca. 0,25 Mio. EUR EBITDA
gewerbliche, éffentliche & private Endkunden

diverse lokale Lieferanten, Gardena & Metten - Partner

v v vy

ca. 20 (davon 1xGF), 2. Managementebene Gartenbau-Ing. & 3x Meister vorhanden

Das Unternehmen befindet sich auf einem ca. 6.250gm grof3en Grundstiick mit 200gm
Hauptgebaude und ist zu ortsublichen Konditionen angemietet;

v

Die Geschafts-Immobilie kénnte zu fairen Konditionen zusatzlich erworben werden. Die
Kaufpreisvorstellung betragt gem. Gutachten 675.000 EUR.

Der Grunder und Inhaber (ca. 60J) wirde dem Unternehmen nach Bedarf noch ca. 2 Jahre auf Basis
Beratervertrag in Teilzeit zur Verfugung stehen

= Nachfolgeregelung
= Asset-Deal 100%

1.000.000 EUR (ca. x4 EBITDA); zzgl. 200.000 EUR anteilige stille Reserve fur Anlageglter im
Neuwert von ca. 900 TEUR,;

Das Unternehmen ist ideal geeignet fiir strategische K&ufer aus den Bereichen Bauhandwerk oder

Facility Management, insb. Garten- und Landschaftsbau, Private Equity, Family Office zum Ausbau
= der Marktprésenz oder zur Erweiterung ihres Portfolios. Ebenso geeignete solvente erfahrene und

vertriebsaffine MBI's, die unternehmerische Gesamtverantwortung iibernehmen méchten.

Ein ausfuhrliches Unternehmensexposee mit den geschéftsiiblichen Unternehmensdaten und -
zahlen wird nach dem persdnlichen Kennenlernen zur Verfiigung gestellt; der Unternehmenswert
wurde auf Basis anerkannter Multiplikator-Modelle fiir ein Small Cap angesetzt;

= Weitere Informationen erhalten Sie bei:
MB ManagementBeratung Martin Bald
16548 Glienicke & 22848 Norderstedt
Tel.: 0178 / 530 25 95
Mail: martin.bald@mb-mb.de
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