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2013 HATTEN WIR EIN
PROBLEM

Wie fast jedes Start-up haben wir unsere
Kundendaten und Prozesse zunächst in
Google Sheets dokumentiert und verwaltet.

Das war sehr fehleranfällig und mit mehr als
5 Nutzern nur noch schwer gleichzeitig
sorgfältig zu bedienen. 





“CRM? GIBTS DOCH SCHON.” RICHTIG!
DESHALB KANN UNSER SYSTEM AUCH
MEHR. IST FLEXIBLER. UND GÜNSTIGER

Für viele KMUs wie uns sind HubSpot und Salesforce zu teuer und zu kompliziert.
Andere Programme sind nicht flexibel genug. Pipedrive & Co. sind zu
vertriebsfokussiert.

Aus NEMO kann man eine komplett flexible Task Management Software machen.
Für Standard Kundenprozesse wie Anrufe (outbound), Mails und Paketversand,
Dokumentation uvm.

Ziel: eine SaaS-Software mit der KMUs ihre Kundenprozesse spielend leicht in
einem Template anlegen und umsetzen können. 
Bye-bye Google Sheets - hallo Skalierbarkeit.









“OK, UND WAS WOLLT
IHR JETZT DAMIT?”

Wir sehen jeden Tag, was NEMO alles
kann. Und wir glauben, dass man damit
viele Probleme von zehntausenden
Unternehmen weltweit lösen könnte.
 
Natürlich ist es Aufwand, das System zu
generalisieren und zu einem verkaufbaren
Produkt zu machen. Aber die technische
Grundlage und der Proof-of-Concept sind
da.

Wir sind keine IT-Agentur. Deshalb möchten wir
unser Baby in professionelle Hände geben, die
daraus ein eigenes SaaS Produkt entwickeln.

Was hat der Käufer davon?
Ein eigenes Produkt, hoch professionell
programmiert, das mit ein wenig
Generalsieriung, etwas frischer Optik, einem
Rechtemanagement und einem Paymentsystem
schnell zu einer Cash Cow werden kann.
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