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• Das Leistungsspektrum umfasst sämtliche 
Handwerksarbeiten, insb. ist das Unternehmen 
Experte im Bereich Malerei und 
Innenraumsanierung.

• Gesichertes Auftragsvolumen durch attraktive, 
langfristige Vertragsbeziehungen mit Großkunden.

• Zum Kundenkreis zählen fast ausschließlich 
gewerbliche Kunden.

• Krisenfeste Nische, keine Berührung zum Neubau.

Das Unternehmen im Überblick

Umsatzerlöse Umsatzwachstum*

EBIT EBIT-Marge

Mitarbeiter

6.000 >25 %

500 -
1.000

10-20 %

>10

• Bisher ist das Unternehmen schwerpunktmäßig in 
zwei Bundesländern aktiv und in der regionalen 
Umgebung stark verankert.

• Aufgrund des Geschäftsmodells gibt es kaum 
vergleichbaren Wettbewerb, der es erlaubt auch 
überregional weitere Wachstumschancen zu 
heben.

Tätigkeitsprofil Geschäftsgebiet

• Seit Jahren kontinuierlich gute wirtschaftliche 
Entwicklung.

• Hervorragende Rendite durch die strategisch 
günstige Platzierung im Markt und weiterem 
Potenzial für die kommenden Jahre.

• Aufbau weiterer Geschäftsbereiche wird aktiv 
geplant.

Finanzen Personal

• Das Unternehmen profitiert von einem motivierten 
und qualifizierten Mitarbeiterstamm mit guter 
Betriebszugehörigkeit und ausgewogener 
Altersstruktur.

• Der Inhaber steht für einen Zeitraum von 12 
Monaten für einen Übergabeprozess zur Verfügung.

TEUR

TEUR

Alle Werte gerundet und in TEUR.
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* 1. HJ 2024 vs. 1. HJ 2023
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Durch die Prüfung dieses Teasers verpflichtet sich der Investor, die ihm gegebenen 
Informationen vertraulich zu behandeln.

Transaktionsangebot und -struktur

• Die Firma wird in der Rechtsform einer Personengesellschaft geführt. Es werden 100% 
der Gesellschaftsanteile zum Kauf angeboten. 

• Durch den Verkauf hat der Gesellschafter die Erwartungshaltung, dass das 
Unternehmen weiterhin auf Wachstumskurs gehalten wird und vorhandene Potenziale 
ausgeschöpft werden.

Zeitrahmen und nächste Schritte

• Bei Interesse senden Sie uns bitte die beigefügte, durch eine zeichnungsberechtigte 
Person unterzeichnete Vertraulichkeitsvereinbarung innerhalb von 14 Tagen nach 
Erhalt des Teasers zurück. 

• Im nächsten Schritt erhalten Sie ein ausführliches Verkaufsmemorandum sowie 
Angaben zum weiteren Ablauf des Verkaufsprozesses.

HWB Transaktionsberatung GmbH 

Holstenstraße 108, 24103 Kiel

+49 431 530 350-0

+49 431 530 350-50

info@hwb-gruppe.de

www.hwb-gruppe.de

@HWB Gruppe

Facebook.com/hwb.gruppe

hwb.gruppe

Christian Brenner
Mobil: +49 177 - 4842274
Tel.: +49 431 - 53015372
E-Mail: c.brenner@hwb-gruppe.de

Lutz von Majewsky
Mobil: +49 171 - 8172021
Tel.: +49 431 - 53015373
E-Mail: l.vonmajewsky@hwb-gruppe.de

Übersicht über die nächsten 
Schritte
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