
PROJEKT GO NORTH
REF.-NR. 247



Inhabergeführtes Speditions- und Transportunternehmen 
mit 30 Jahren Markterfahrung, hervorragender Reputation 
und Fokus auf Skandinavien

HIGHLIGHTS

Verkehrsgünstige Standorte an Autobahnkreuz in 
Norddeutschland mit Hallen- und Freilagerflächen

Langjährige Kundenbeziehungen mit einer ausgezeichneten 
Kundenzufriedenheit und -loyalität durch sehr hohe 
Flexibilität und Liefertreue

Gut ausgebildetes, deutschsprachiges  
Fachpersonal mit einer durchschnittlichen 
Betriebszugehörigkeit von etwa 6 Jahren

Moderner, umfangreicher Fuhrpark mit enormen 
Kapazitäten und insgesamt mehr als 50 Fahrzeugen



Spedition

26 (mit zwei Geschäftsführern)

Süddeutschland

Branche

Mitarbeiter

Region

Übergabe im Rahmen eines Share-DealsModalitäten

0,85 Mio. Euro für 100 % der Anteile (Enterprise Value)

Immobilie Die Immobilien sind nicht Gegenstand der Transaktion.
Optional können die Immobilien gemietet oder übernommen werden.

Preis

Wir sind beauftragt, eine Vorauswahl zu treffen und geeignete Käufer zu prüfen. Selbstverständlich behandeln 

wir Ihre Informationen streng vertraulich. Für den Käufer entstehen keine Kosten durch unsere Tätigkeit. 

Als Käufer kommen neben bereits existierenden und expandierenden 
Speditionen auch Personen infrage, die neben fachlicher Eignung und 
entsprechenden Branchenerfahrungen über ausreichend Eigenkapital verfügen.

Käuferprofil

ECKDATEN



2021 2022 2023 (BWA) 

Umsatz 6.916.605 € 7.593.334 € 7.031.563 €

Rohertrag 3.995.424 € 4.746.430 € 4.610.463 €

Betriebsergebnis (EBIT) 146.431 € 171.505 € 87.764 €

EBIT-Marge 2,1 % 2,3% 1,2 %

FINANZKENNZAHLEN

 - EUR

 1.000.000 EUR

 2.000.000 EUR

 3.000.000 EUR

 4.000.000 EUR

 5.000.000 EUR

2021 2022 2023 (BWA)

Bei den dargestellten 
Finanzkennzahlen handelt 
es sich um eine kumulierte 
und bereinigte Ansicht.



BRANCHENREPORT

• Die Umsätze der Speditions-

branche sind stark abhängig 

vom allgemeinen volkswirt-

schaftlichen Umfeld. 

• Der E-Commerce-Boom hält für 

die Speditionen zusätzliches 

Umsatzpotenzial bereit.

• Der Ukraine-Konflikt hat zu 

einer Eintrübung des Konsum- 

und Geschäftsklimas geführt 

und beeinträchtigt damit die 

Umsatzentwicklung der Branche.

• Speziell größere Speditionen 

profitieren von der fortschrei-

tenden Digitalisierung.



KONTAKTIEREN SIE UNS

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

0170 961 39 15

habla@fibede.de

www.fibede.de 

Michael Habla
Projektleiter 

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

0170 232 87 22

uhlig@fibede.de

www.fibede.de

Dr. Lutz Uhlig 
Projektleiter 

Sie möchten Ihr Unternehmen verkaufen?

Wir unterstützen Sie bei der Bewertung Ihrer 

Firma, der Kaufpreisermittlung und der 

Erstellung aussagekräftiger Verkaufsunterlagen. 

Auf Wunsch begleiten wir die Gespräche mit 

den Interessenten und beraten Sie bis zum 

Abschluss des Unternehmensverkaufs.

Sie sind auf der Suche nach einer neuen Herausforderung und möchten ein bestehendes Unternehmen 

kaufen? Unsere Beratungsleistung umfasst das gesamte Spektrum von der Suche nach einem für Sie 

passenden Unternehmen, über die Bewertung des Unternehmens, der Begleitung von Verhandlungen 

mit dem Verkäufer, bis hin zur Finanzierungsberatung und Unterstützung bei der Beantragung von 

Fördermitteln und Finanzierungskrediten. 
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