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Factsheet

Ziel

Fur ein Unternehmen im Bereich Mode- und Bekleidungsfachhandel im Westen von Osterreich suchen wir einen Kaufer, der einen lokal etablierten, gut laufenden
Betrieb mit zahlreichen Stammkunden Gbernehmen mochte. Aufgrund der ausgezeichneten Lage der Geschaftsraume direkt im Ortskern mit wenig unmittelbarer Kon-
kurrenz und einem hohen Anteil an Stammkunden, eréffnet sich fir den Kaufer die Chance, das bestehende Franchise samt sehr gepflegtem, vielseitig nutzbarem
Ladenbau weiterzufiuhren oder alternativ die vorhandenen Standortvorteile zu nutzen, um fir eine neue Mode- und Bekleidungsmarke den Markt zu erschliessen.

Unternehmen / Konzept

Das Unternehmen wurde 2015 gegrundet als Lizenzpartner fir eine im gesamten DACH-Raum bekannte Modemarke.

Die in den vergangenen 9 Jahren aufgebauten betrieblichen Assets beinhalten neben einem digital erfassten Kundenstock von mehr als 400 Kunden auch einen moder-
nen Ladenbau, der noch mehrere Jahre weiterverwendet werden kann und einen Mietvertrag, der zu bestehenden Konditionen tbernommen werden kann (ca. 1.700 €
Miete netto pro Monat inklusive eines Tiefgaragenplatzes, Betriebskosten gesamt ca. 220 € netto pro Monat). Das Alleinstellungsmerkmal ist die Kombination aus der
verkehrstechnisch optimalen Lage der Geschaftsraumlichkeiten samt nahegelegenen Parkmdglichkeiten zusammen mit dem Kundenstock, der sowohl treue Stammkun-
den als auch Laufkundschaft umfasst.

Der Betrieb ist ideal fiir eine unternehmerische Personlichkeit, die das derzeit sehr erfolgreich gefiihrte operative Geschaft mit regelmafiigem 25+% Betriebserfolg (und
30+% EBITC) fortflihren bzw. ausbauen machte.

Es besteht die Méglichkeit, dass, wenn gewiinscht, der bisherige Franchisepartner nach dem Verkauf im Jahr 2025 noch einige Monate in der Ubergabephase unterstiit-
zend zur Seite steht.

Das Unternehmen hat in den vergangenen Geschaftsjahren 2021 bis 2023 mit 1,5 Mitarbeitern jeweils Umsatze in der Hohe von durchschnittlich rund 360.000 EUR
erwirtschaftet. Die Umsatze im Jahr 2024 werden nach derzeitiger Einschatzung diesen Durchschnittswert erreichen oder leicht ibertreffen.

Markt

Zielgruppe sind modebewusste Endkunden, die persdnliche Betreuung und eine gute Erreichbarkeit der Geschaftsrdaume schatzen.

Jahrliches Umsatzpotential: bei circa 360.000 € bei 1,5 vollzeitaquivalenten Mitarbeitern, bei 2 Mitarbeitern und entsprechend ausgedehnteren Geschaftséffnungszeiten
konnen auch hohere Umsatze erzielt werden. EBITC: mehr als 30+% sind mit einer Weiterfuhrung des Betriebs und Pflege des vorhandenen Kundenstocks erzielbar.



/V\

KENSINGTON®

Mergers & Acquisitions

Finanzen
Der Kaufpreis wird als EBITC-Multiple veranschlagt, fiir die Weiterflihrung eines Bekleidungsfachhandels sind keine oder nur geringe Investitionen erforderlich.
Interessenten erhalten gegen Unterzeichnung eines NDA ein ausfiihrliches «Information Memorandums» zugestellt.
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