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Unternehmensangebot  
Elektro-Installationsbetrieb 
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Unternehmensangebot Projekt-Nr.: JA005444 

Rechtsform:  Einzelfirma 

Firmensitz: Rhein-Main Gebiet/Metropolregion Frankfurt (Sitz: Kreis Aschaffenburg) 

Inhalt: Das eingesessene Unternehmen bietet das klassische Leistungsspektrum eines  
Elektro-Installationsbestrieb – in der Planung und Ausführung -an.  
Installation von Elektroanlagen: Planung und Umsetzung von elektrischen Anlagen in 
Neubauten und Bestandsgebäuden. Installation von Verkabelungen, Steckdosen, 
Schaltern und Verteilern. Montage von Beleuchtungssystemen, Innen- und 
Außenbeleuchtung. 
Wartung und Instandhaltung: Regelmäßige Überprüfung und Wartung von 
elektrischen Anlagen zur Gewährleistung der Sicherheit und Funktionalität. Reparatur 
von defekten oder veralteten Elektroinstallationen. Austausch und Modernisierung 
von elektrischen Komponenten. 
Sicherheitsprüfungen: Durchführung von E-Checks (Elektroinstallationschecks) zur 
Prüfung der Sicherheit von Elektroanlagen. Prüfung von elektrischen Geräten gemäß 
den gesetzlichen Vorschriften. Installation von Überspannungsschutzsystemen und 
Fehlerstromschutzschaltern (FI-Schalter). 
Smart Home und Automatisierung: Planung und Installation von Smart-Home-
Systemen zur Steuerung von Beleuchtung, Heizung, Jalousien und Sicherheitstechnik. 
Integration von intelligenten Steuerungssystemen (z.B. KNX, Loxone). 
Erneuerbare Energien: Installation und Wartung von Photovoltaikanlagen zur 
Nutzung von Solarenergie. Beratung und Installation von Batteriespeichersystemen. 
Integration von Ladesystemen für Elektrofahrzeuge (Wallboxen). 
Netzwerktechnik und Telekommunikation: Installation und Konfiguration von 
Netzwerkinfrastrukturen für Unternehmen und Privathaushalte. Verlegung von 
Datenkabeln, Einrichtung von Netzwerkverteilern und Anschlüssen. Installation von 
Telekommunikationsanlagen, Telefonanlagen und Türsprechanlagen. 
  

Umsatz 
 
 

 
Gewinn 

Jahr 2021 2022 2023 2024 *(P) 

Umsatz (€) 715 TEUR 848 TEUR 703 TEUR 800 TEUR 

*(P): prognostizierte Planzahlen  
 
Bereinigter Gewinn ca. 10%  

Mitarbeiter Ein 5-köpfiges Team aus insgesamt zwei festen Mitarbeitern, ergänzt durch den 
Inhaber, der zugleich Meister ist. Zusätzlich arbeitet das Unternehmen eng mit einer 
Partnerfirma zusammen, die als fester Subunternehmer mit zwei Mitarbeitern 
eingebunden ist. 
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Kunden: Das Unternehmen bedient vorwiegend einen festen Kundenstamm, zu dem vor allem 
Bauträger und Projektentwickler im Bereich des Ein- und Mehrfamilienwohnungs- 
und Büroimmobilienbaus zählen.  
Die Umsatzverteilung setzt sich wie folgt zusammen: Der größte Kunde, ein 
Immobilien-Entwickler im Geschosswohnungsbau und Büro- und Gewerbebau trägt 
50% zum Umsatz bei, während der zweitgrößte Kunde, ein Bauträger für Ein-, Zwei- 
und Mehrfamilienhäuser, 30% des Umsatzes ausmacht. Weitere wiederkehrende 
Auftraggeber (Stammkunden) sind Architekten, Innenausstatter sowie Privatkunden 
für die langjährig gearbeitet wird, wobei auch Instandhaltungs- und Serviceleistungen 
sowie Aus- und Umbauprojekte in Hotelbetrieben übernommen werden. 
Spezialgebiet: für verschiedene Anbieter von Photovoltaik-Anlagen werden die 
elektrischen Anschlussarbeiten der montierten PV-Anlagen vorgenommen. 

Highlights: • Kunden im gesamten Rhein-Main-Gebiet 

• Fester Kundenstamm: Bauträger, Projektentwickler, Architekten, 
Innenausstatter, Privatkunden 

• Spezialisierung auf Verkabelung und Anschlussarbeiten von PV-Anlagen 

• Erfahrenes 6-köpfiges Team: 3 feste Mitarbeiter, der Inhaber als Meister, und ein 
fester Subunternehmer mit 2 Mitarbeitern 

• Kapazitäten für zusätzliche Aufträge in Umbau, Neubau, Service und 
Instandhaltung 

• Breit gefächertes Angebot: Klassische Elektroinstallationen, PV-
Anlagenanschlüsse, Service- und Instandhaltungsarbeiten, sowie Aus- und 
Umbauprojekte in Hotelbetrieben  

 

Zukunftsperspektive: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Verkaufsgrund: 
 
 
 
Durchführung der 
Transaktion:  

Ein langjähriger fester Kundenstamm, langfristige Wartungsverträge und die 
steigende Nachfrage nach Energielösungen und Installationsarbeiten bieten großes 
Potenzial für weiteres Wachstum. 
 
Das Unternehmen eignet sich vor allem für: 
- Mittelständische Elektroinstallationsbetriebe, die durch den Zukauf sowohl 
Fachkräfte als auch einen umfassenden Kundenstamm gewinnen wollen 
- „Jung“-Meister, die den Schritt in die Selbständigkeit auf Basis eines etablierten 
Unternehmens gehen wollen 
- strategische Investoren aus dem Bausektor, Management Buy-In (MBI) Kandidaten 
aus der Elektroinstallation mit betriebswirtschaftlichem Background, die auf der 
Suche nach finanziell gesunden Betrieben mit sehr guter Auftragslage sind.  
 
Altersnachfolge: Der Inhaber plant, in den nächsten 2-3 Jahren bis zu seinem 
Ruhestand im Betrieb mitzuwirken, um einen reibungslosen und sicheren Übergang 
zu gewährleisten. 
 
Der Verkauf wird als Asset Deal durchgeführt.  
  

Kontakt: Josef Andre / andre@kern-unternehmensnachfolge.com  
Telefon +49 761 55 72 48 43 Mobil +49 171 335 03 26  

 


